
Потенциальные выгоды партнерства



Проект реализует

Сергей является основателем CRM REDBRIDGE, преподавателем 
Executive MBA MGIMO, модератором Synergy Executive Online Forum.

Ѿоздатель CRM ѽѭѬѧѽѲѬѰ ى 
компания Jm� �m§�², является 
԰кспертом в вопросах внедрения 
системы продаԐ, настроԓки 
повыԦения ԰ԢԢективности 
ԇизнеса производителеԓ 
и дилеров и дилеров сельхозтехники.
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АРХИТЕКТУРА CRM REDBRIDGE 
ДЛЯ ДИЛЕРА СПЕЦТЕХНИКИ



Дорожная карта проекта настройки системного 
формата продаж техники

• В CRM РЕДБРИДЖ отражены методики эффективной работы 
с территорией и продажами сельхозтехники, запчастей и сервиса

• CRM РЕДБРИДЖ полностью готова к работе - необходимо 
установить, настроить и приступить к работе, срок внедрения 
3-4 недели.

• В стоимость включена полная поддержка по установке 
и ои обучению работе в системе, а также бесплатный аудит
по ее использованию.

• Наша программа создана специально для производителей 
и дилеров сельхозтехники

• В стоимость программы входит пакет номенклатуры основных   
производителей сельхозтехники из 3500 позиций.

• CRM РЕДБРИДЖ – полностью Российский продукт, находящийся 
в юрив юрисдикции РФ.

• Прозрачная система ценообразования, без скрытых платежей.

• CRM РЕДБРИДЖ удобна для продавца и руководителя

ПОЧЕМУ
CRM РЕДБРИДЖ?





В основе нормирования лежит 
понимание клиентской базы 
и сегментация клиентов 
по потенциалу продаж.

За основу За основу расчета потенциала продаж 
техники берется структура полей и 
назначение сельхозугодий по видам 
культур. 

За основу расчета потенциала продаж 
запасных частей и сервиса берется парк 
техники клиента с учетом интенсивности 
еего эксплуатации.

ЦИКЛ ВСТРЕЧ
НОРМИРОВАНИЕ

В системе CRM РЕДБРИДЖ реализован расчет потенциалов
на основе методологии работы с сельхозрынком



Для удобства планирования встреч 
в CRM РЕДБРИДЖ достаточно 
перетащить клиента из списка 
на нужный день календаря. 

РРасчет маршрутов к клиентам 
производится с помощью яндекс 
карт и позволяет эффективно 
спланировать свое время. 

ЦИКЛ ВСТРЕЧ
ПЛАНИРОВАНИЕ

Планирование визита с функцией Drag and Drop

Планирование визита: клиенты на яндекс карте 
и маршрут построенный на день



Для удобства менеджеров по продажам 
в CRM РЕДБРИДЖ реализован функционал 
уведомлений о различных событиях 
в календаре.

В CRM РЕДБРИДЖ реализована интеграция 
с IP телефонией MANGO для выполнения 
звонзвонков менеджерами напрямую из CRM 
и последующего их анализа с помощью 
аудиозаписей.

ЦИКЛ ВСТРЕЧ
ВЫПОЛНЕНИЕ



Отчет по покрытию территории
в CRM РЕДБРИДЖ позволяет
анализировать эффективность работы 
с клиентами и вносить корректировки 
в план посещений.

Отчет гиперкуб-клиенты 

ЦИКЛ ВСТРЕЧ
АНАЛИЗ 
ЭФФЕКТИВНОСТИ



В программе CRM РЕДБРИДЖ 
реализована функция управления 
сделками с привязкой конкретной 
номенклатуры продаваемой техники.

Мультивалютный прайс-лист позволяет 
продавать технику в любой валюте 
(рубли, доллары, евро, юани и т.д.)

ЦИКЛ СДЕЛОК
ВЫЯВЛЕНИЕ
ПОТРЕБНОСТЕЙ

Номенклатура в карточке сделки





При закрытии сделки, проданная 
единица техники, автоматически 
попадает в парк техники клиента 
для последующей работы по продаже 
запчастей и сервиса к ней.

ЦИКЛ СДЕЛОК
ОТГРУЗКА 
И ЗАКРЫТИЕ 
СДЕЛКИ

Карточка техники клиента



АРХИТЕКТУРА CRM REDBRIDGE 
ДЛЯ ПРОИЗВОДИТЕЛЯ СПЕЦТЕХНИКИ



 Ҁ ԖԆԐԌԛгԛ ԌԒԘԍԝԆ сԠԧԍсԟԈԠԍԟ ԝԶԌ ا
  ԜԝԛԒԑԈԛԌԒԟԍԘԍԓ сԍԘԩсԖԛԣԛԑԶԓсԟԈԍԚԚԛԓ 
  ԟԍԣԚԒԖԒ

 ѼԝԛԒԑԈԛԌԒԟԍԘԵ сԍԘԩсԖԛԣԛԑԶԓсԟԈԍԚԚԛԓ ا
  ԟԍԣԚԒԖԒ ԚԠԐԚԛ ԛԇԪԍԌԒԚԒԟԩ Ԉ ԍԌԒԚԠԵ 
  ԒԚԢԛԝԙԆԥԒԛԚԚԠԵ сԒсԟԍԙԠ ԈсԵ сԈԛԵ 
  ԌԒԘԍԝс  ԌԒԘԍԝсԖԠԵ сԍԟԩ

ѬԒԘԍԝԫ сԍԘԩсԖԛԣԛԑԶԓсԟԈԍԚԚԛԓ ԟԍԣԚԒԖԒ ا
  гԛԟԛԈԫ ԌԍԘԒԟԩсԶ ԌԆԚԚԫԙԒة Ԛԛ Ԛԍ гԛԟԛԈԫ 
  ԝԆԇԛԟԆԟԩ Ԉ !ªw ԜԝԛԒԑԈԛԌԒԟԍԘԶ 
  сԍԘԩсԖԛԣԛԑԶԓсԟԈԍԚԚԛԓ ԟԍԣԚԒԖԒ

ѾѼѭ҅Ѳ҂ѲКѦ ѽҋѺКѦ
ѾѭѸ҉҃ѻѱѿѭ҃ѺѲКѲ



ѦԝԣԒԟԍԖԟԠԝԆ !ªw ѽѭѬѧѽѲѬѰ
ԜԛсԟԝԛԍԚԆ ԚԆ ԛсԚԛԈԍ ԛԇԙԍԚԆ
ԌԆԚԚԫԙԒ ԙԍԐԌԠ ԚԍԑԆԈԒсԒԙԫԙԒ
!ªw ԙԛԌԠԘԶԙԒ ԜԝԛԒԑԈԛԌԒԟԍԘԶ
Ԓ ԌԒԘԍԝԛԈة Ԓԣ ԖԛԚсԛԘԒԌԆԥԒԒ 
Ԓ ԈԫгԝԠԑԖԒ Ԉ !ªw ԜԝԛԒԑԈԛԌԒԟԍԘԶ

КѻѺ҂ѲѩҀѽѦ҅ѲҖ
!ªw ѽѭѬѧѽѲѬѰ

!ªw

!ªw



ЧТО ДАЕТ ИНТЕГРАЦИЯ В CRM 
REDBRIDGE ЛИЗИНГОВОМУ ПАРТНЕРУ?



Дорожная карта проекта настройки системного 
формата продаж техники
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При данном формате сотрудничества программная доработка отсутствует



При данном формате сотрудничества стоимость программной доработки рассчитывается, исходя из 
фактических часов работы программистов по ставке 2500 руб/час



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!


