
Инженерный маркетплейс
ENSYS.STORE

Просто и быстро решает проблемы с покупкой 
инженерных материалов и оборудования

для систем отопления, водоснабжения, вентиляции, канализации, электрики, 
СКС и прочих систем жизнеобеспечения зданий 



• Поиск в интернете и сравнение огромного 
списка материалов и цен от разных 
поставщиков.

• Отсутствие инженерных компетенций у 
снабженца при подборе аналогов.

• Непрозрачные схемы закупки.

Проблемы
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Решения

«Центр Инженерных 
компетенций» решит любой 

тех. вопрос в реальном 
времени

Уникальный алгоритм обработки заявки и 
выдачи коммерческого предложения
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MMS — Marketplace Management System 
Система реализована на собственном коде
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MAS — Merchant Administration System 
Личный кабинет мерчанта (продавца)
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CMS — Customer Management System  
Личный кабинет покупателя
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Рынок

Изменения на рынке

1,9 трлн. руб.

570 млрд. руб.

50 млрд. руб.

Строительный рынок ежегодно в 
течение следующих 5-6 лет будет 
прирастать на 10% - 15%.

По данным Data Insight в сегменте 
строй материалов e-com вырос на:
77% по числу заказов, 
55% по объему выручки.



90%

Целевая аудитория

10%

- Строительные и монтажные организации

- Коммерческие и гос. Предприятия

- Застройщики и девелоперы
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Маркетплейсы и DIY ритейл (2021 г.)
Выручка от онлайн продаж (по данным Data Insight, Rusprofile.ru)
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Конкуренты
Наименование Выручка млн. 

руб. Регион Ассортимент

СТД Петрович 44 000 РФ до Байкала Все стройматериалы
Леруа Мерлен

Маркет 35 100 РФ Все стройматериалы

Всеинструменты.ру 19 450 РФ Инструменты + инж. 
системы

OBI 9 300 РФ Все стройматериалы

220-вольт 
маркетплейс 8 900 РФ Электрооборудование + 

инж. системы
Изолюкс 2 300 МСК + центр Все стройматериалы

Сатурн 561 МСК + СПБ Все стройматериалы

Строительные маркетплейсы
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Наши конкурентные преимущества
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Центр 
Инженерных 
Компетенций

Самый широкий 
ассортимент 
товаров для 

инженерных систем

Уникальный 
алгоритм обработки 
заявки покупателя и 

выдачи КП

Малозатратный
метод 

продвижения



 Комиссия с продаж от 5 до 20%

 Две модели взаимодействия:

1. FBS (Fulfillment by Seller) – от 5%

2. DS (прямые продажи) – 10 до 20%

Монетизация
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1 unit – клиент В2В

Конверсия = 10%

UNIT-экономика
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Показатель Руб. с НДС

CAC — стоимость привлечения клиента 12 007

ARPC — средний доход на одного клиента. 462 000

GM — марж. прибыль, до вычета налогов 45 378

LTV — средняя сумма выручки на одного 
пользователя за 1 год

924 000

ROI — возврат инвестиций 236,03 %



Метрики 03.2022 – 12.2022
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MVP (МАРТ 2022) 
• Прошли Акселератор В8
• Пилотная акселерация с СКБ Контур
• Резидент Технопарка «Русский»
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ВЫХОД НА РЫНОК СНГ (2024)

СОЗДАНИЕ ОТДЕЛА
ПРОДАЖ (4 КВ 2022)

СОЗДАНИЕ ЦЕНТРА ИНЖЕНЕРНЫХ 
КОМПЕТЕНЦИЙ (2 КВ 2023)

ОХВАТ ВСЕХ РЕГИОНОВ РФ (2 КВ 2023)
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МОБИЛЬНОЕ 
ПРИЛОЖЕНИЕ

(2023-2024)

СОЗДАНИЕ ЛОГИСТИЧЕСКОЙ СИСТЕМЫ
(2024)

ГОДОВОЙ ОБОРОТ  2  МЛРД.РУБ. (2026)
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Лепехин Андрей     Ленский Алексей
СЕО CTO 
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Команда

Генеральный директор 
компании «ВСЕ 

ИНЖЕНЕРНЫЕ СИСТЕМЫ». 
Опыт в сфере продаж и 
монтажа инженерных 

систем более 11 лет

Директор компании 
«SocialTechs». Опыт в сфере IT-
разработки веб и мобильных 

сервисов для бизнеса более 10 
лет

1. Павел Мовчан
IT developer

2. Игорь Нагайцев
Merchant manager

3. Алла Макиевская
Marketing, PR

4. Константин Шерстобитов
Sales manager

5. Альбина Рахматуллина
Sales manager
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Инвестиционное предложение
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Привлекаем SEED-инвестиции в размере
15 000 000 руб. 

за долю в компании 16%

по смешанной дивидендно-венчурной модели



Инвестиции
• Конвертируемый займ.

• Вход от 500 000 руб.

• 12 месяцев под 50% годовых.

• Выплаты через 6 и 12 месяцев.

•  Прогноз капитализации 

от Х5 до Х10 за год

40% 
Доработка 
продукта

50%
маркетинг и 

продажи

10%
привлечение

новых
поставщиков



Андрей Лепехин, СЕО & Founder

+7 909 822 2117 (WA, TG)

ceo@ensys.store

https://ensys.store/

Контакты


