
онлайн-школа по подготовке учеников к ЕГЭ, ОГЭ 

и олимпиадам 

ЦА: школьники 8-11 класса и их родители

impulsschool.ru


Импульс 
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Ученики быстро теряют мотивацию и не достигают поставленных целей


Результат: ученик не усвоил материал и снизил свои шансы на поступление в желаемый ВУЗ

Это приведет к росту стоимости 
обучения, что может стать 
ограничивающим фактором для 
покупки. 

Это решит проблему 
информационной поддержки, но не 
окажет влияния на мотивацию 
ученика к регулярным занятиям.

Проблема EdTech рынка

уменьшить количество 
учеников в группе

Возможные решения:

Почему эти решения 
неэффективны:

добавить обратную связь от 
педагога / куратора
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Совместить форматы: 
Онлайн-семинары с детьми 2 раза в неделю + лекции в записи 



А также: 
- Возможность закрепления материала на платформе (общие и индивидуальные ДЗ, 
пробники)  
- Бесплатные консультации от педагога 
- Информационная и техническая поддержка Личного менеджера

Что предлагаем мы?
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TAM

11 млн. школьников в 
России

40% с учетом 
потребностей, 

предпочтительного 
формата обучения

5% с учетом 
конкуренции

SAM SOM
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Почему мы будем успешны?

дети, которым важно получать структурированные знания и 
ответы на свои вопросы, находиться среди единомышленников, 
весело и с пользой проводить время 

1. Мы окружаем детей вниманием на уроках, в медиа и чатах групп

Мы предлагаем занятия в группах до 10 человек по стоимости 
вебинарных школ


2.

У нас команда молодых педагогов, с которыми комфортно3.

Детский EdTech рынок

5% с учетом 
конкуренции

SOM
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стоимость занятий

учет индивидульных 
потребностей ученика

Наши конкуренты
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Финансовые результаты и цель компании (руб.)

2021:

2.6 млн

5.4 млн

10 млн2022:

25 млн2023:

2020:
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Личный кабинет руководителя продаж

Личный кабинет ученика

Секретное оружие нашего продукта
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отличается от других?


Импульс-платформа 

РЕСУРС ДЛЯ УЛУЧШЕНИЯ. Есть обширная система отчетности (по курсу, eNPS, финансам, успеваемости)


КОНТРОЛЬ. Есть электронный журнал для контроля посещения и успеваемости


АВТОНОМНОСТЬ И МОДУЛЬНОСТЬ РЕАЛИЗАЦИИ. У нас есть 8 типов личных кабинетов для разных ролей

БЫСТРАЯ ОБРАБОТКА ЗАЯВОК. Встроенная CRM-система в связке с основным сайтом и Telegram ботом

МНОГО ПРАКТИКИ. Можно задать ДЗ группе, определенным ученикам или создать свое из Банка задач
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Подписочная - оплата за месяц
 для Групповых занятий ЕГЭ / ОГЭ 


30% с каждого проведенного занятия

Продаж
 Индивидуальные занятия (по часам), Курсы ДПО, языковые 

курсы, мини-курсы

Аренд
 Лизинг платформы Импульс

Бизнес-модель
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            Алёна Дикау 
             Директор по продукту  

Отвечает за качество продукта и операционное управление в 
компании. Контролирует работу методистов и педагогов, HR-
директора и SMM-отдела, а также разработку новых курсов/доработку 
текущих.



Опыт управления IT проектами - 2 года (Первый Бит), опыт преподавательской деятельности - 
1 год (провела 372 урока для 9 учеников 11-16 лет).

Дмитрий Олешкевич 
Разработчик  

Разработка структуры проекта, написание общих функций получения/
сохранения внешних данных, модулей для отображения данных, 
интеграция новых модулей проекта с уже существующими.



Опыт работы: Frontend developer - 3 года

Команда проекта 

             Артур Аракелян 
             Генеральный Директор  

Отвечает за стратегическое развитие 
компании, является финансовым 
директором
 

Опыт предпринимательской деятельности - CEO 
проекта рэп-баттлов Scramble Battle (2017-2018 гг) - 
привлек инвестиции более 1 млн руб, модерировал 
более 50 мероприятий в Москве, Петербурге, Перми, 
занимался продвижением проекта в соц сетях.


Опыт работы частным преподавателем (репетитором) - 
5 лет


Опыт работы менеджером-аналитиком в Альфа-банке 
(2018-2022 гг) - администрировал 8 крупных систем 
Альфа-банка.
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Инвестиции

Привлекаем средства на:


- оптимизацию платформы (исправление багов и 
доработка функционала);

- развитие отдела маркетинга и продаж;

- лизинг нашей платформы другими 
компаниями. 

Мнение экспертов

по части:

- организации системы продаж и продвижения

- того, как снизить САС и уйти в рост 
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8 (495) 822 33 42

artur@impulsschool.ru


Tg: @artimpuls

Артур Аракелян 
Генеральный Директор

Алёна Дикау 
Директор по продукту

8 (923) 480 56 03

info@impulsschool.ru


Tg: @dikauwow

impulsschool.ru


Контакты



