


Флэтшеринг - это аналог каршеринга в сфере посуточной аренды квартир.
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Ценностное предложение
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Бизнес-модель

оплата

Комиссия 972 руб.

при повторной аренде

через 2 месяца

Стоимость привлечения 1 гостя

≈ 0



Достижения Flatsharing на март 2023 г.

Количество апартаментов

Количество бесконтактных заселений через Флэтшеринг База гостей

Количество городов



Достижения Flatsharing на март 2023 г.

Выручка за 2022 год – 22 млн руб.



Путь Флэтшеринг



Стратегия развития



Конкурентные преимущества



>10 000 181

Анализ конкурентов



Пресса



Команда

28 лет

Сооснователь, СЕО

Серийный 

предприниматель, 

совладелец сети 

ресторана доставки еды 

в Уфе.

Сильные стороны: 

командообразование.

Габитов Тамьян

26 лет

Depute CEO, product manager

Организация деятельности и 

эффективного взаимодействия 

отделов компании.

Координация и контроль 

деятельности отдела 

технической поддержки

(B2B и B2C) и логистики.

Шахмуратов Азамат

29 лет

Сооснователь, CTO, тимлид

Построение архитектуры на 

базе бизнес-требований и 

улучшение стабильности 

работы сервиса.

Опыт работы: SMENA, НТЦ 

«Оптимо», МКУ ЦИТ, МК 

Развитие.

Тайсин Ринат

20 лет

Сооснователь, VP of

Engineering

Управление командами 

разработчиков и кросс-

функциональными командами.

Опыт работы: Mass Luminosity, 

LoRa Alliance.

Шаймурзин Данил

+ в компании работают 21 специалистов (6 – команда разработки, 6 – техподдержка, 7 – отдел продаж, 2 – маркетинг)



Предложение для инвестора Команда 

привлекает 120 млн руб.
Основные цели:

1. Закуп замков

Уменьшение порога входа для арендодателей позволит 

увеличить базу автоматизированных объектов до 50 

тысяч уже к концу 2023 года.

2. Команда

Есть большая необходимость в увеличении штата 

разработчиков для улучшении продукта и менеджеров 

для обработки заявок.

3. Масштабирование и бренд

Увеличение рекламного и маркетингового бюджетов 

позволит воспользоваться идеальным временем и 

занять рынок ушедших из РФ иностранных сервисов.

38%

25%

21%

15%

1%

Разработка

Техподдержка/сервис

Обеспечение продаж

Административные

Реклама

Затраты на 2022 г.

18,6 млн руб.
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