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Разработчик — ООО «АйТи Новация»

ТОП-6 IT-компаний на Юге России

1 млрд ₽ оборот

Солидные клиенты
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Как расти дальше?

Вовлеченность

Мотивация

Квалификация

Текучесть



Решение
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Автоматизация

Компетентностный 

подход



Схема решения
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Схема решения

Библиотека
компетенций

Конструктор
моделей

+ Модель
компетенций

Конструктор
опросов

+
Диагностический 

опросник

Аналитические
отчёты

об уровне
компетенций

отбор кандидатов

обучение и развитие

ротация персонала

кадровый резерв

…
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Объём рынка HR-tech (HRM) в России

По оценке TAdviser на ноябрь 2022 г. 7

2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029 2030

28,9
млрд.
рублей

57,6
млрд.
рублей



Выгоды для клиентов
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Широта применения

Стоимость владения

Скорость внедрения

Предиктивная точность

15 минут на запуск первой диагностики 119 компетенций в любых комбинациях

от 10 000₽ в месяц, от 160₽ за оценкуна основе данных о реальном поведении

Повышение конверсии
из найма в адаптацию
с 50 до 100%

Снижение издержек
на подбор до 75% 

Примеры эффектов



Результаты акселерации

2022

✓Поддержка АСИ

✓Проект в enterprise — 30М₽

✓Канал лидогенерации

✓Процессы маркетинга и 
продаж

✓ Сегментирование бизнес-
модели

✓ Запуск продукта:

✓ 119 компетенций

✓ конструктор моделей компетенций

✓ опросники самодиагностики

✓ Первые продажи — 0,5М₽

✓ Победа в конкурсе МИК Social Tech 
Challenge 2022

✓ Грант ФСИ — 19М₽

✓ Партнёрские переговоры: hh.ru, Нетология, 
Skillbox, WakeUp

акселерация
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Базовая модель: SaaS 

конструктор с подпиской 

от 30 000 ₽

Сегменты и бизнес-модель
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Средний бизнес 100-1000

+ консалтинг 

+ кастомизация 

+ интеграция

Крупный бизнес 1000+

Готовые опросники под 

конкретные задачи

Малый бизнес 0-100



Планы

После 2023

• Выручка в 2025 г. — 300М₽

• Развитие продукта: маркетплейс
контента, job board,
расширенный каталог моделей и 
компетенций, конструктор 
тестов, интервью по 
компетенциям, интеграции с 
HRM/HCM

• ~2030 г. — выход на IPO

2023

• Партнёрство с РСВ

• Пилоты и контракты с B2G и enterprise

• Привлечение инвестиций — 65М₽

• Масштабирование маркетинга и продаж

• Доп. гранты РФРИТ/ФСИ

• Выручка по итогам года — 100М₽

• Развитие продукта: индекс лжи, оценка 
360°, валидизация, управление 
организацией, индивидуальный 
профиль компетенций, рекомендации 
по развитию, ИИ, профориентация 11



Команда

+ команда разработки

команда методологии

команда маркетинга и продаж

+

+

Владислав Маницкий
Серийный предприниматель 
с 15-летним стажем

Денис Прынков
25 лет в IT, из них 15 — в 
управлении продажами, 
проектами и продуктами
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Сервис оценки компетенций
для построения сильных команд

Денис Прынков
CEO, co-founder
tg: @denixor
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65М₽ = 10%
smart money

маркетинг

продажи

Привлекаем инвестиции


