
Интеллектуальная система автоматизации торговли

 «Я-Кассир»



Существуют различные системы, с которыми приходится работать в рознице. 
В большинстве случаев необходимо с каждой системой взаимодействовать по отдельности

Проблема

Работа кассира и товароведа

Взаимодействие с различным торговым 
оборудованием

Обмен данными с ГИС

Контроль государства

Множество видов оплаты



Интеллектуальная система автоматизации 
торговли «Я-Кассир»

Автоматизация торговых процессов

Контроль и отчетность

Техническая поддержка и обслуживание

Наше решение

POS-компьютер «Я-Кассир» Торговое оборудование

Обмен с ГИС


Интеграция с платежными системами


Оцифровка взаимодействия с покупателями


Интеграция с торговыми площадками



Объем рынка РФ, млрд. ₽

Объем сегмента, млн. ₽

РАM

126 000

ТАM

7 865

SАM

3 786

SOM

165

99 104 109
115 120 126

Анализ рынка по РФ

Количество ККТ в РФ, тыс. шт.

3 632 3 623
3 778

3 918
4 063

3 259



Преимущества  «Я-Кассир»

Возможность работы нескольких организаций на одном 
рабочем месте


Выгрузка на сервер чеков и накладных


Способ проведения инвентаризации


Регулярное обновление драйверов торгового 
оборудования


Контроль за истечением сертификата ГОСТ, RSA ключа, 
сроков ОФД, ЭДО и срока действия ФН


Ежедневный мониторинг состояния торговой точки


Автоматическая отправка заявок с торговой точки 
о возникшей ошибке при работе

Конкуренты



Что мы продаем?

Подписка на право использования программного 
обеспечения сроком 1, 3, 6 и 12 месяцев

Бизнес модель

B2B

Тариф «‎Базовый»‎ ПО + касса + обмен с ГИС по одной организации 2 000 ₽/мес.

Тариф «Расширенный-1»‎ ПО + две кассы + обмен с ГИС по одной организации 2 500 ₽/мес.

Тариф «Расширенный-2»‎ ПО + касса + обмен с ГИС по двум организациям 2 500 ₽/мес.

Тариф «ВИП»‎ ПО + две кассы + обмен с ГИС по двум организациям 3 000 ₽/мес.

Название Описание Стоимость

Бизнес-модель



Популяризация бренда и лидогенерация

Бизнес-конференции, в том числе выездные, проводимые главами районов Республики


Проведение клиентских дней, участие в бизнес-завтраках


Размещение рекламы в 


Продвижение сайта         yantar-it.ru


Партнерство с банками

Менеджеров по продажам

3

CV общая

1%

Конверсия

3 000

80
30

Статистика по воронке продаж

Звонков

Отправленных коммерческих предложений

Продаж

Go-to-Market



CAC

1 398 ₽

AV Margin

1 884 ₽

44 000

946

LTV

488 888.89 ₽

AV Price

2 200 ₽

Стоимость привлечения 
нового клиента

Маржинальная прибыль с одного клиента

Средний чек ARPPU Доход с платящего пользователя за вычетом издержек

Период ценности клиента

UA Число привлеченных пользователей

Unit-экономика



Клиентов на нашем ПО

946

Выручка компанииRevenue в 2022 году

15.4 млн. ₽

Старт Государственная 
регистрация 
программы

Получение статуса 
стартапа Иннополиса

Внесение

в реестр РПО

Заключение

контрактов

Выход на рынок 
ближнего 
зарубежья

Точек с нашим ПО:

62

Traction

15.40
31.5

40.6
50.2

59.9

794

0

1 180

1 540
1 900

2 080Users and Turnover Млн. ₽ Пользователей



Радик Сафиуллин
CAO

Илзира Шамсутдинова 
CEO

Радик Зарипов
CTO

Рустам Валиуллин
CDO

Команда

Директор

1

Исполнительный директор

1

Отдел продаж

3

Отдел сопровождения

2

Общее количество сотрудников

14

Отдел технической поддержки

5

Отдел разработки

2



Разработка рабочего прототипа системы 2–3 месяца 1 000 000 ₽

Разработка рабочей системы с базовым функционалом 5–6 месяцев 6 000 000 ₽

Разработка плана миграции и инструментов для миграции 1–2 месяца 1 500 000 ₽

Разработка дополнительного функционала системы 6–8 месяцев 10 000 000 ₽

Работы Сроки Бюджет

Структура инвестиций, млн. ₽ Распределение средств

18.5
млн. ₽

5%

32%

8%

54%

Прототип системы

Система с базовым 
функионалом

План миграции и 
инструментов миграции

Дополнительный 
функционал системы

Запрос

Заработная плата сотрудников


Аренда помещения


Налогообложение



yantar-it.ru



Казань, проспект Победы, 
дом 202, офис 201



8 843 215 22 51



sales@yantar-it.ru

Илзира Шамсутдинова 
Директор

Контакты


