
 Увеличивает скорость бизнес-

процессов до 2 раз

 Снижает операционные расходы 

предприятия до 30%

Р О Б О Т И З И Р О В А Н Н А Я  E R P L E X E M A

В и к т о р  Т и м о ш и н
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П Р О Б ЛЕ М А  

Низкая скорость бизнес-процессов на предприятии. 

Повышается прибыль

от общего времени бизнес-процесса занимает ожидание

на 30%
сокращается время ожидания 

при использовании 
автоматизации 
и роботизации

>20%
увеличивается 
скорость оборота 
активов

>15%

80%
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ФУ Н КЦ ИО Н А Л  E RP L E X E M A

RPA платформа

Контрольные процедуры

Отраслевые решения с ИИ

BPM

Управление сбытом

Бухгалтерский и налоговый учет

Управление персоналом

Управление закупками

Управление производством

Бюджетирование

ТОИР

CRM
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Р Ы Н О К  О Т Е Ч Е С Т В Е Н Н Ы Х  

E R P  С И С Т Е М  В  Р О С С И И

M S  D y n a m i c sS A P O r a c l e I n f o r L N

Ц е л е в о й  с е г м е н т :

п р о м ы ш л е н н ы е  п р е д п р и я т и я  

с  о б о р о т о м  б о л е е  2  м л р д  р у б л е й  

72%

19%

11%
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Объем трафика у Лексемы в 5-8 раз меньше, чем у 1С

Скорость расчетов в 10 раз выше в Лексеме, чем в 1С

Затраты на серверное оборудование в 3 раза меньше, чем у 1С

E RP  L E X E M A – м ас ш т аб и руем ая  с и с тем а с  выс о ко й  

п ро и з води тел ьно с тью

РН-Транспорт - автотранспортное 
предприятие, 7 филиалов, свыше 9 тысяч 
единиц техники

Буринтех - крупнейший в России 
производитель бурового инструмента
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СРАВНЕНИЕ ПРОДУКТА С КОНКУРЕНТАМИ 

Каналы продаж

• Сарафанное радио

• Вебинары

• Рейтинги

• Участие в конференциях с 
целевыми докладами

Жизненный цикл клиента

Б ИЗ Н ЕС - М ОД ЕЛЬ  

• Продажа

• Ввод в эксплуатацию основного
функционала

• Завершение работ кастомизации
системы и реинжиниринга 
бизнес-процессов

• Техническая поддержка
и развитие системы
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Р Е ЗУЛЬТАТЫ  А КС ЕЛЕ РАЦ ИИ

Рост выручки

Млн руб

Рост лидогенерации 
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Выручка по месяцам за 2023 год 
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П ЛА Н Ы

На 2024 год заключены договоры 

на сумму 150 млн руб.

Создание региональных представительств

Развитие партнерской сети

Прогноз - ежегодный двукратный рост

Млн руб
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Виктор Тимошин

Генеральный директор

Лидия Гурьянова Егор МешковАнастасия Падукова

Фануза Садрисламова

Подбор персонала

Игорь  Башкатов

Маркетинг

Ольга Мазурина

Продажи

КОМАНДА

Ильдар Фаизов

Руководители проектов



10/11

О КО М П А Н ИИ 

Заказчиков, в том числе: 
АО Объединённая 

двигателестроительная корпорация,
НК Роснефть, ПАО АНК Башнефть

На IT-рынке 
в автоматизации бизнеса

Реализованных 
проектов

Инженеров 
и разработчиков

28 лет 750+ 70+

200 + 

Гарантия успешности 
внедрения решений
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Млн руб

МАРЖИНАЛЬНАЯ 
РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ -25%

Мы ищем инвестиции 
200 млн руб.

Что получит инвестор
20% компании

Маржинальная 
рентабельность наших 
проектов - 25%

На что: 
Увеличение лидогенерации
Создание сети региональных 
представительств 
Расширение офиса
Обучение персонала 

в 10 раз

Выручка



Приглашаем инвесторов и партнеров присоединиться к нашим 
целям, чтобы зарабатывать, изменяя мир к лучшему

+7 (917) 752-03-28

TimoshinVA@lexema.ru

@timoshinVictor


