Пример письма: 

Добрый день!
Хотела бы обсудить с вами стоимость дальнейшего бухгалтерского сопровождения.
Я провела анализ текущего договора на обслуживание и внесла изменения с учетом нескольких факторов: 

1. Объем и специфика вашей деятельности: бухгалтерский и налоговый учет продаж от интернет-магазина+ доход от торговли на Озон.  Эта работа требует регулярного мониторинга изменений законодательства, требований ФНС, а также своевременного и корректного отражения всех операций в учете. По большей части это связано именно со спецификой учета в области розничной торговли, которые постоянно вносят изменения в технические аспекты личных кабинетов и условия обслуживания селлеров. Так же ИФНС постоянно дает уточнения относительно работы маркетплейсов, которые заставляют бухгалтера вносить изменения в свою работу, чтобы не было нарушений.  

2. Текущие рыночные расценки на аналогичные услуги. Я поговорила с коллегами, которые ведут аналогичных клиентов, изучила открытые вакансии.   Действующая стоимость сопровождения на данный момент ниже рынка в несколько раз. 
 
3. Постоянно меняющееся законодательство в связи политической и экономической ситуацией в стране. Некоторые изменения вносятся даже ретроспективно.  
Только в этом году я потратила более 40 часов на повышение своей квалификации в области налогового учета.  
Все это позволяет мне поддерживать достойный и высокий уровень своих компетенций и своевременно реагировать на изменения , которые прямо влияют на ваш бизнес.  

В связи с этим стоимость бухгалтерского сопровождения составит ххх  руб. в месяц.

Я понимаю, что увеличение стоимости довольно значительное в процентном соотношение, поэтому хочу предложить вам ступенчатое повышение: 

с 01.06.26 - ххх
с 01.07.25- ххх

Я очень ценю наше сотрудничество и заинтересована в том, чтобы и дальше поддерживать высокий уровень качества, оперативности и полного сопровождения по всем вопросам.
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