
Инвестиционная 
возможность в 
действующем 

бизнесе

Торговля на OZON



Описание проекта

Продаем с командой электронику на Ozon

Через 3 месяца после создания бизнес 
вышел на чистую прибыль - 1 млн ₽ в месяц

Выручка за последний месяц -11 млн ₽
Капитал в проекте - 8 млн ₽

Цель - увеличить оборотный капитал до 20 млн 
для выхода на выручку - 37.5 млн ₽ в месяц

Как все работает
– Закупаем товар на рынках Москвы 
– Отгружаем на склады Ozon 
– Распродаем товар в течении двух недель 
– Получаем прибыль, повторяем  процесс
 
Оборачиваемость капитала - 11 раз за год.

Суть проблемы

Бизнес-модель успешно 
протестирована на практике, что 
позволяет уверенно масштабировать 
операции. 

Для роста бизнеса необходимы деньги на 
увеличение товарооборота и 
обеспечения  бесперебойных поставок. 
Сейчас можно смело масштабировать 
проект.



Бизнес-модель
Закупаем товар на оптовом рынке в москве. 
Отгружаем на склады Ozon.

Продаем дороже в 2.5-3 раза от закупочной 
цены. Придерживаемся плана продажи товара 
в 2 недели. 

Пример: 
Закупаем товар на 1 000 000  
Продаем с выручкой 1 000 000 х 2.5 = 2 500 000
Чистая прибыль =12% от выручки = 300 000 
В конце месяца имеем 1 300 000 
Доходность 28-30% в месяц

Оборачиваемость капитала 1 раз в месяц. 

 

Пример продаж наших товаров

Телевизор 26 дюймов
Объем партии: 100 штук

Себестоимость: 550 тыс ₽
Оборачиваемость партии: 14 дней

Выручка: 1,4 млн ₽
Рентабельность выручки: 30%

Чистая прибыль: 445 тыс. ₽

Кондиционер
Объем партии: 200 штук

Себестоимость: 880 тыс ₽
Оборачиваемость партии: 14 дней

Выручка: 5,2 млн ₽
Рентабельность выручки:: 38%

Чистая прибыль: 780 тыс. ₽



Рост рынка OZON
в категории электроники



Финансовая модель 

Наименование Кол-во

Оборотный капитал 8 млн. ₽
Итого капитал в 

работе 8 млн

Продажи за последние 
30 дней 11 млн

Чистая 
рентабельность 12 %

Чистая прибыль 1.1 млн / мес
Оборачиваемость 

капитала ~11 раз в год

Точка А

Наименование Кол-во

Выручка 37,5 млн ₽ / мес

Чистая прибыль 
(12%) ≈ 4,5 млн ₽ / мес

Годовая прибыль ≈ 54 млн ₽

Доходность на 
капитал >250% годовых

Точка БЦель -увеличить оборотный 
капитал до 20 млн 

Наименование Кол-во

Требуемая выручка 37,5 млн ₽ / мес

Для этого 
необходим 

оборотный капитал
20 млн ₽

Прирост капитала
≈ +12 млн ₽ (с учётом 

уже имеющегося)



Q3'2025 Q4'2025 Q4'2025

Июль - чистая прибыль 1 млн ₽ 

Август - чистая прибыль 1.1 
млн ₽

Привлечение 10 млн ₽ дополнительных 
инвестиций

Выход на 20–25 млн ₽ выручки по мере 
увеличения капитала

Достижение целевой выручки 37,5 млн ₽.
Чистая прибыль: 4,5 млн ₽ в месяц.

Масштабирование ассортимента и выход в 
новые товарные ниши.

Дорожная карта

Разработали  товарную 
матрицу 
Запускали и тестировали 
товары

Сбор команды
Поиск поставщиков

Создание 
бизнес-процессов: 
логистика, контроль, 
система KPI. 

Мы здесь

Q2'2025



Предложение инвестору

Гарантии 

Масштабируем товар с подтвержденными 
значениями  рентабельности и оборачиваемости.
  

Торгуем на ИП партнера. Товар и 
деньги находятся у партнера. 

Форматы работы 

Сумма вложений Доходность

300 000 ₽ - 20 000 000 ₽ 36% в год



Команда проекта Павел
Менеджер магазинов

Обеспечивает бесперебойную 
работу и оптимизацию кабинетов 

продавца. От его работы 
напрямую зависят наши 

возможности для успешных 
продаж.

Никита
Ассистент 

руководителя 

Никита обеспечивает 
слаженную работу 
проекта и контроль 
процессов. Он твой 

надежный помощник в 
решении системных 

вопросов и всегда на связи 
для оперативной 

поддержки

Дмитрий
Контролер 

Дмитрий следит за 
дисциплиной выполнения 

задач.

Артем
Руководитель 

проекта 

Стратегический лидер 
нашей деятельности, 

человек с видением. Артем 
– движущая сила команды 
и наш надежный капитан. 

Его опыт и решения – 
фундамент нашей работы.

Кирилл
Мл. менеджер 

Фокус Кирилла – на 
постоянном улучшении 

ключевых метрик: Среднее 
время доставки (СВД) и 
работе с отзывами. Он 

работает над 
оптимизацией процессов в 

этих направлениях.

Александр
Мл. менеджер 

Специализируется на 
улучшении ключевых 

маркетинговых метрик: CTR 
и CTC. Его работа 

напрямую влияет на 
видимость и конверсию 

наших товаров.



Отчет о прибылях и убытках



Ссылки на действующий магазин 


